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WISSENSFORUM

FREITAG, 29. MARZ 2019 - KU KO ROSENHEIM

SPEAK ER S [HEMATZEITUNGEN
EXCELLENCE

DAS EVENT FUR MEHR MOTIVATION UND ERFOLG
IN VERKAUF, MARKETING & FUHRUNG



Erleben Sie
mitreiBende
Referenten.

Freitag, 29. Mdrz 2019

12:00 Come together

12:30 Begriifung durch die Moderatorin
Ina Sabitzer und den Veranstalter

13:.00 Manfred Ritschard
13:45 Prof. Dr. Jutta Rump
14:30 Andreas Herz

15:15 Kommunikationspause
15:45 Dirk Rauh

16:30 Ruidiger Bohm

17:15 Wolf Frank (Showact)
17:45 Kommunikationspause

18:15 Hans-Christian (Chris) Boos
19:00 Experten-Interview mit

Ina Sabitzer und Stefan
Effenberg

19:30 Benedikt Bohm
20:15 Verlosung

Programménderungen vorbehalten

PERSONLICHKEIT & ERFOLG

Benedikt Bohm

Be visionary - find your breaking trail

Benedikt Bohm ist internationaler Geschafts-
fuhrer des Skitourenausriisters Dynafit. Die
Marke hat sich seit seinem Eintritt im Jahr
2003 aus der Insolvenz zum Weltmarktfihr-
er entwickelt. In seinem zweiten Leben ist
Benedikt Bohm Extremskibergsteiger und
Vortragsredner. In seinen mitreienden
Vortrdgen schldgt erimmer wieder gekonnt
die Briicke zwischen der extremen Bergwelt

DIGITALISIERUNG & IT

Hans-Christian (Chris) Boos

—aus der sogenannten Todeszone - in die
Geschéftswelt. Bohm ist kein lebensmiider
Risikosportler. Im Sport wie im Geschafts-
leben plant er seine hochgesteckten Ziele
akribisch und arbeitet konsequent und mit
Leidenschaft an deren Umsetzung. B6hm
hat sein Studium in den USA und England
abgeschlossen, am wertvollsten flr seine
Managementkarriere erwiesen sich jedoch
seine Grenzerfahrungen in den Bergen.
Bohm ist kein Solobergsteiger und bes-
chreibt die Einzigartigkeit, die Teams in der
Todeszone ausmacht, aber auch den im-
mensen Druck — in einem selbst sowie im
Team, den es zu lenken gilt. Immer wieder
schldgt Bohm wie kein anderer die Briicke
aus der Extremen in die Geschaftswelt.

THEMA

Zum besten , Decision-Maker”
werden

Deutschland braucht eine Willkommenskultur fiir Innovation

Hans-Christian (Chris) Boos (geboren 1972)
ist Grinder und CEO von Arago, einem
fuhrenden Unternehmen fir kinstliche
Intelligenz (KI) in Deutschland und Partner
vieler etablierter Unternehmen bei deren
Transformation in das digitale Zeitalter. Chris
hat eine Mission: Menschliche Potenziale
freisetzen und durch KI mehr Raum fir
Kreativitat und innovatives Denken schaf-

fen. Chris bereichert die aktuellen Diskus-
sionen zu KI mit standig neuen Perspektiven
z.B.in seiner Rolle als strategischer Berater
fur Unternehmen und Politik oder als In-
vestor. Sein vielfdltiges Engagement fir Kl
macht ihn zu einem geschdtzten Redner
und Vorreiter zu Themen von globaler
Relevanz wie etwa die Beziehung zwischen
Mensch und Maschine, der Art, wie
Gesellschaften mit Daten umgehen und
die Zukunft der Arbeit.

THEMA

Kiinstliche Intelligenz ist ein Muss
fiir jedes Unternehmen

» Was steckt dahinter?

» Warum Angst vor Kl unbegriindet ist

» Was es braucht, um Kl als Chance zu
nutzen

Prof. Dr. Jutta Rump

Wandel mit Fiihrung - Fiihrung im Wandel

Dr. Jutta Rump ist Professorin fir Allge-
meine Betriebswirtschaftslehre mit Schw-
erpunkt Internationales Personalmanage-
ment und Organisationsentwicklung an
der Hochschule Ludwigshafen. In zahlreichen
Unternehmen und Institutionen in
Deutschland, Osterreich und der Schweiz
ist Jutta Rump als Prozessbegleiterin tatig.
Sie hat dartiber hinaus Mandate in Wirtschaft

PERSONLICHKEIT & ERFOLG

Rudiger Bohm

und Gesellschaft. Seit 2007 gehort Jutta
Rump zu den ,40 fihrenden Kopfen des
Personalwesens” (Zeitschrift Personal-
magazin) und zu den acht wichtigsten
Professoren fiir Personalmanagement im
deutschsprachigen Raum.

THEMA

Arbeitswelt 2030: Zukunft der
Arbeit - Arbeit der Zukunft

» (gesellschaftlich, demografisch, kono-
misch, technologisch). Zentrale Megatrends
und die mitihnen einhergehenden Kon-
sequenzen geben uns bereits heute eine
Vorstellung davon, wie sich die Arbeitswelt
der Zukunft gestalten wird

Grenze oder Herausforderung - Sie entscheiden!

Rudiger Bohm ist Motivation pur! Als Top
Sportler verliert er einen Tag vor seinem
27. Geburtstag bei einem Verkehrsunfall
beide Beine. Heute ist er wieder ein
lebensfroher Spitzensportler, der extreme
Herausforderungen liebt und taglich seine
Grenzen Uberwindet. Er weif3, was notig
ist, um Verdnderungen erfolgreich zu meis-
tern, grol3e Ziele zu erreichen und erfolg-

reiche Teams zu formen. In seinen Vortrédgen
inspiriert der Top Speaker die Zuhérer mit
seinen Geschichten. Mit einer besonderen
Mischung aus Humor und Tiefgang ermutigt
Bohm dazu, nie aufzugeben und flr den
personlichen und unternehmerischen
Erfolg stdndig seine Grenzen zu Giberwinden.

THEMA

Ziele - Die Motivation fiir Hochst-
leistung

» Entdecken Sie die Macht grof3er Ziele und
nutzen Sie diese magische Anziehungskraft
fur Ihren Erfolg

» Wie Niederlagen dafiir sorgen, Hochst-
leistungen zu produzieren

» Wie Sie voll motiviert auf Erfolgskurs bleiben,
wenn es hart wird




MARKETING & VERKAUF

Manfred Ritschard

N°1in Sales & Service? Sie entscheiden!

Sie interessieren sich fiir Servicequalitdt und
Verkaufspsychologie? Manfred Ritschard,
Trainer, Speaker und Unternehmensberater
aus Leidenschaft, ist der Experte flr Service
& Sales Excellence und begleitet Sie auf
Ihrem Weg zur Nummer 1 in Sales & Service.
In seinen interaktiven Vortrdgen begeistert
er mit einprdgsamen Impulsen und Praxis-
beispielen. Besonders mit seinem pola-

Andreas Herz

risierenden Thema ,Pay for Service” bzw.
,Schluss mit Beratungsklau und Gratisofferten”
macht er Mut, neue Wege im Vertrieb zu
gehen: Erwar es, der vor Jahren Beratungs-
und Offertenpauschalen in der Schweizer
Reisebranche eingefiihrt hat. Er begann als
Public-Relation-Verantwortlicher bei einem
schweizerischen Gewerbeverband. Spater
folgten filhrende Sales & Marketing-Funk-
tionen in der Tourismusbranche sowie seine
Dozententdtigkeit an Fachhochschulen.
Heute im digitalen Zeitalter fuhrt er als
Unternehmensberater und Trainer klein- und
mittelstandische Unternehmen sowie in-
ternationale Konzerne zu innovativen und
beziehungsorientierten Losungen rund um
Flhrung, Marketing, Service und Vertrieb.

THEMA

Vorsprung durch Service Excellence
im digitalen Zeitalter

Resilienz ist der Treibstoff erfolgreicher Menschen!

Andreas Herz griindet im Alter von 38
Jahren die Herz GmbH. Zwei Monate spa-
ter wird bei ihm Krebs im fortgeschrittenen
Stadium diagnostiziert. Nach einem mehr-
jahrigen Kampf kdmpft er sich zurtick ins
Leben und beginnt ein Studium am Insti-
tut seiner Heiligkeit, dem Dalai-Lama, und
wird in die Krdfte des eigenen Geistes
eingewiesen. Als Speaker, Management-

trainer und Coach bringt er mit dem HERZ-
Resilienz®Training ein vollig neues Konzept
zur Bewadltigung der tdglichen Heraus-
forderungen auf den Markt und wird zu
einem fiihrenden Experten im Aufbau und
der Entwicklung von Resilienz. Er macht
scheinbar Unmdgliches moglich.

THEMA

Resilienz2go - Vergiss Burnout und

Stress

» Wie die Kraft des eigenen Geistes Ihnen
zu mentaler Starke verhilft

» Wie Sie sich mit Mentalkraft in allen
beruflichen und personlichen Bereichen
zu Spitzenleistungen programmieren

» Wie Sie mit Resilienz unmaogliches még-
lich und sich selbst zum Sieger machen

Wolf Frank

Stimmwunder Wolf Frank: Einer fiir alles — alles in einem

rator, Kabarettist, Schauspieler, Liedermacher
und begnadeter Sanger, sondern auch mit
seinen Gber 50 Stimmenimitationen — was
ihn in dieser Sparte einzigartig macht!
Aufgrund der langjahrigen Erfahrung im
Show-Business, bringt Wolf Frank natrlich
jede Menge Routine und Know-how mit
— und das in einer Qualitdt und Zuver-
lassigkeit, die ihresgleichen sucht! Die
gekonnt dargebotene Mischung aus Humor,
Sprache und Gesang ist nahezu einmalig
und eine Garantie fiir beste Unterhaltung.
Seine Stimme & Stimmenimitationen leiht
er mit groRem Erfolg zahlreichen Fernseh-

Das ,Stimmwunder” Wolf Frank — seines
Zeichens Allround-Entertainer, steht mitt-
lerweile seit Jahrzehnten auf der Biihne.  und Radiosendern sowie Grounternehmen
So unglaublich das auch klingt, esist wahr: ~ fir Infotainment-Prasentationen und
Wolf Frank betrat bereits im zarten Werbespots.

Kindes-Alter die ,Bretter, die die Welt be-

deuten”. Als professioneller Allround-

Entertainer begeistert er sein Publikum

seit 1989 nicht nur als charmanter Mode-

MODERATION

Mag. Ina Sabitzer

Moderation, die Ihrer Veranstaltung Profil gibt

Ina Sabitzer ist PR- und Kommunikations-
profi mit Profil. In den letzten 15 Jahren
hat sie in unterschiedlichen Management-
und Pressesprecherfunktionen grofle
Marken und Unternehmen positioniert
und nach auflen reprasentiert. Ihr fundierter
Wirtschaftsbackground sowie ihre jahre-
lange Bihnen-und TV-Erfahrung machen
die studierte Anglistin zu einer national
wie international gerne gebuchten
Moderatorin. Sie vermittelt komplexe
Sachverhalte mit hoher Kompetenz und
schafft mit Charme und Einfihlungs-
vermogen fur das Publikum und die Ziel-
gruppe eine angenehme Atmosphadre. Als
erfahrener Manager-Coach bereitet Sabitzer
bei Bedarf die Redner auch aufihren Auf-
tritt vor und hilft ihnen dabei, sich und
ihre Veranstaltung gekonnt in Szene zu
setzen.

EXPERTEN-INTERVIEW MIT MODERATOR WALDEMAR HARTMANN

Stefan Effenberg

Der Wille ist entscheidend

Der ehemalige FufBballnationalspieler
Stefan Effenberg kam am 2. August 1968
in Hamburg zur Welt. Im Team von Borussia
Monchengladbach spielte Effenberg erst-
mals in den Jahren 1986 bis 1990 in der
deutschen FuRballbundesliga. Nach dem
Wechsel zum FC Bayern Minchen im Jahre
1990 avancierte Effenberg zum Starspieler
und gehorte bereits ein Jahr spéter dem

Dirk Rauh

Team der Nationalmannschaft an. Im Jahr
1992 wurde er mit der deutschen Natio-
nalmannschaft Vize-Europameister in
Schweden. Nach einer erfolgreichen Lauf-
bahn beim FC Bayern Minchen wechselte
Effenberg im Jahr 1992 zum AC Florenz
nach Italien und spielte dort bis 1994. Nach
der Riickkehr vom italienischen Erstligisten
spielte er von 1994 bis 1998 bei Borussia
Monchengladbach, mit dem er 1995 erst-
mals Deutscher Pokalsieger wurde. Seine
groRten Triumphe als Vereinsspieler konnte
Effenberg im Team des FC Bayern Miinchen
feiern, dem er ab 1998 wieder angehorte.
Der Deutsche Meistertitel in den Jahren
1999, 2000 und 2001 und der Sieg in der
Champions League 2001 wurden zu den
groBten Erfolgen seiner sportlichen Lauf-
bahn.

Geht’s noch? - Mit Klarheit zu mehr Erfolg

Dirk Rauh ist seit tiber 20 Jahren als erfolg-
reicher Mentor, Coach und Trainer im
Bereich Vertriebs- und Filhrungskrafteent-
wicklung tatig. Er ist aufgewachsen in
einem mittelstandischen Familienunter-
nehmen und lernte schon von klein auf
die Spielregeln des Erfolges kennen. Wah-
rend seines BWL-Studiums sammelte er
weitere Erfahrungen im Vertrieb und ging

mit Mitte 20 fiir mehrere Jahre in die USA.
Hier besuchte er pragende Kommunika-
tions- und Personlichkeitsseminare und
lernte unter anderem von den Griindern
und GroRen der NLP-Szene. Lebenslanges
Lernen ist fUr ihn selbstverstandlich, was
sich auch in seinem Psychologiestudium
widerspiegelt. Mit seinem eigens entwi-
ckelten Seminarkonzept,EinsichT" lernen
die Teilnehmer innerhalb kirzester Zeit,
ihr Leben mit Klarheit und Selbstbewusst-
sein zu gestalten. Sein Vorgehen ist geprdgt
von einer hohen Einflihlsamkeit und Sen-
sibilitat fur Personlichkeiten und Gruppen-
prozesse und es gelingt ihm immer wieder,
eine Atmosphare zu schaffen, in welcher
der einzelne Mensch und die personliche
Entwicklung im Fokus stehen.

ANFAHRT

KU KO

ZENTRUM ROSENHEIM
Kufsteiner Stra3e 4
83022 Rosenheim

Anfahrt mit Auto (und Kleinbus):
Optimale Autobahnverbindung tber die A8.
Der Weg zum Kultur+Kongress Zentrum

ist ab der Ortstafel Rosenheim ausgeschildert.
1815 Parkpldtze in unmittelbarer Nahe

(max. 10 Gehminuten) zum KU'KO.

.
Minchen Landshut

Passau ®

rz

A8 @Rosenheim

Chiemsee

A93 A8

Salzburg @

Innsbruck.

4

stad.
Galerie

Achtung Busse:
Bitte nur nach Plan fahren,
nicht nach Navigationsgerst, wegen
3,50 m hoher Bahnunterfilhrung!

AB-Dreieck Inntal
N - Anfahrtsweg Busse und Lkw
. —>—» Anfahrtsweg Pkw und Kleinbus
T Fubweg
Salzbwg
Innsbruck



Anmeldung
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& Bitte per Fax an: +49 8031 80 91 33 11 oder per Mail an: alpine@speakers-excellence.de

g P E A K E R q Studenten-Karten

EXCE I-I—E N C E O Ja, hiermit bestelle ich verbindlich Studenten-Karte(n) zum Einzelpreis von 29 Euro*. Mit den Studenten-Karten sitzen Sie im

Anschluss an den Executive-Premium-Bereich mit freier Platzwahl und guter Sicht. Das Catering erfolgt auf Selbstzahlerbasis.
Speakers Excellence Alpine GmbH

GielSereistrafle 6 - 83022 Rosenheim - Executive-Karten

Tel: +49 7171 75 85 84 81 - Fax: +49 8031 8091 33 11 - O Ja, hiermit bestelle ich verbindlich ____ Executive-Karte(n) zum Einzelpreis von 169 Euro*. Mit den Executive-Karten sitzen Sie im

: Anschluss an den Executive-Premium-Bereich mit freier Platzwahl und guter Sicht. Das Catering erfolgt auf Selbstzahlerbasis.
alpine@speakers-excellence.de - www.speakers-excellence.de

Executive-Premium-Karten

O Ja, hiermit bestelle ich verbindlich ____ Executive-Premium-Karte(n) zum Einzelpreis von 199 Euro*. Mit den Executive-Premium-Karten
sitzen Sie im Anschluss an die Biihne mit freier Platzwahl und sehr guter Sicht.

Das Catering erfolgt auf Selbstzahlerbasis.

Unsere Partner

O Firmenadresse [ Privatadresse

Firma Vor- und Zuname
5 HUBERT-REH (
gparkahsse Bad Albl HEUBUSCH Z7/V/D/G StraRe PLZ Ort
HEIMATZEITUNGEN 0senneim-bad Abling STEUERBERATER | NTERNEHMENSBERATUNG
Telefon, Fax E-Mail

ACP E RG O ‘Uom Feinsten K./ oo
! Horets rUK BINeN sEsoNDEReN URLAUS. STAR (,DAME IT':'H‘O a 4 ( h O Ich/Wir stimme(n) zu, dass der Betrag der Eintrittskarten von

meinem/unseren Konto abgebucht wird:

fkademie TGNV Lo maiinguork DB BAN -

Kontoinhaber

[ ]
) BRANDMEDIA C SMAV‘C‘)N O Ich/Wir bezahle/n per Kreditkarte
PR & KOMMUNIKATION EH |ndoor+0utdoor Fitness Club

Kreditinstitut O AMEX OVISA O MASTERCARD

Jetzt online anmelden unter: DIREKT IM PDF AUSFULLEN UND PER E-MAIL SENDEN!
www.oberbayerisches-wissensforum.de Datum Unterschrift parn
oder per Fax (siehe Formular).

*Alle Preise verstehen sich inkl. MwSt. und sind giiltig ab 01.01.2019
Es gelten die AGB der Speakers Excellence Deutschland Holding GmbH fiir Seminare, Foren & Kongresse.

Karten-Nummer glltig bis Prifziffer
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